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Presentacion de
proyecto de inversion

Propuesta para inversion y
desarrollo de proyecto econdmico
modular habitacional.
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Definimos una estrategia de inversion enfocada en modulos de alta
demanda y rapida ejecucion, combinando activos productivos, con
proyeccion de crecimiento sostenible.
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Nuestra Empresa

Somos uha empresa avocada a brindar a la
iIndustria modular habiacional, comercializamos
productos, servicios y soluciones integrales,
adaptadas a las necesidades de cada cliente.
Soluciones que minimizan el impacto ambiental,

desperdicios en el sitio de trabajo y eficiencia en la
ejecucion.

Brindamos atencion personalizada en todo el
proceso, combinando la provision de modulos
terminados, servicios de ensamble en sitio y
soluciones llave en mano.
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Objetivos del Proyecto
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INVERSION

Destinar la inversion a
modulos de alta
demanda y tecnologia
constructiva eficiente.

Aplicacion eficiente
del capital

)

o
RESULTADOS

Generar flujo de fondos
desde el corto plazo, con
margenes competitivos
y proyeccion de
escalabilidad.

Crecimientoy
retorno medible
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BENEFICIOS

Ofrecer al inversor una
participacion en un
negocio tangible, con
activos reales, bajo riesgo
operativo y alto
potencial de expansion
regional.

Rentabilidad y
posicionamiento
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Destino del Capital

La inversion se destina de manera estratégica a
la compra de mddulos de alta demanda, en
este caso modulos habitacionales basicos y
con cocina y bano.

Se realizo con anticipacion la generacion de
descuentos importantes, por parte del
proveedor, para tener un precio puesto en Arg.
muy competitivo. Esta asignacion permite,
optimizar el uso del capital y reducir los
tiempos de recupero de la inversion.
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Modelo de retorno para el inversor

N
>

2
- . 3
. -

El proyecto contempla diferentes
alternativas de retorno, adaptadas al perfil
del inversor, combinando participacion en
resultados, generacion de rentay
valorizacion del capital invertido.

El objetivo es ofrecer un esquema
transparente, con retornos medibles y un
horizonte claro de recuperaciony
crecimiento.
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1.COMPRA DIRECTA DE UNID

100%

PROPIETARIO
DE LAS
UNIDADES

25 MODULOS
HABITACIONALES ESTANDAR

El inversor adquiere 25 moédulos
habitacionales estandar, entregados
puestos en sitio, a un valor unitario de
USD 4.000, totalizando una inversion
de USD 100.000.
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e Puede definir libremente el precio
de reventa
« Obtiene el 100% del margen

comercial que decida aplicar

Grupo Modul House se encarga de la provision de los
modulos y su entrega en destino, sin participacion en la
comercializacion posterior.
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2. COMPRA + COMERCIALIZACION GESTI

(REINVERSION OBLIGATORIA)
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I 1 25 MODULOS
IOO% HABITACIONALES ESTANDAR

El inversor adquiere 25 maédulos

DEL CAPITAL estandar por un total de USD 100.000 y
RECUPERADO | '@ da participacion a Qrupfg Modul
House a la comercializacion y venta de
N ) las unidades.

Condicién Clave: El 50% o mds del capital
recuperado deberd reinvertirse nuevamente
en una nueva tanda de médulos.

e Elinversor obtiene un margen fijo de USD 3.000 por
unidad vendida

e Grupo Modul House gestiona ventas, instalacion y clientes

® Se genera un ciclo continuo de inversion y rotacion de
capital
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3.INVERSION CON RETORNO ASEJGURA
RECOMPRA

( ) 25 MODULOS )
1009, | HABITACIONALES C/BARO

El inversor destina USD 100.000 a la
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DEL CAPITAL compra de 25 modulos estandar, los
RECUPERADO cuales son comercializados
integramente por Grupo Modul House.

e El capital invertido se devuelve en un
plazo acordado (12 a 18 meses a
negociar)

« El inversor recibe un retorno pactado por
unidad (USD 2.000 a 2.500)

« Grupo Modul House asume la gestién
comercial y operativa
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Opcion 1. Compra

Analisis Economico

Opcion 2. Venta gestionada Opcion 3. Retorno

Concepto : _ o

directa + reinversion pactado
Inversion inicial USD 100.000 USD 100.000 USD 100.000
Unidades 25 modulos 25 modulos 25 madulos C/Bano

Rol del inversor

Compray vende

Compra y financia

Solo financia

Gestion comercial

Inversor

Iversor + Modul House

Modul House

Precio de compra

USD 4.000 / unidad

USD 4.000 / unidad

USD 4.000 / unidad

Precio de venta

A definir por inversor

Acuerdo entre las partes

Gestionado por Modul

House
Margen por unidad Libre USD 3.000 USD 2.000 —2.500
Ganancia total estimada |Variable USD 75.000 USD 50.000 —62.500
Reinversion obligatoria MO S1(50%) Mo
Mivel de involucramiento |Alto Medio Bajo
Perfil de riesgo Medio Bajo Muy bajo
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Retorno estimado en tiempo

Opcion 1- Compra directa

e Plazo estimado de venta: 6 a 12 meses

e Retorno: depende del margen definido por el inversor
e _ (Ganancia potencial: 25% a 50% anual

e  Mayor upside, mayor dedicacién

Opcion 2 - Venta compartida + reinversion

e Ciclo completo: 3 a 6 meses
e Ganancia: USD 75.000

e ROl estimado: 75% anual

o / Capital trabajando todo el afio
v/ Media gestion operativa

4 L
R d',i”

&
[

~

—




-- X ﬂ”’f' X

" I ' -
B L

1"

-: ‘
-

iMuchas gracias!
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